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HARILIDADES De
NeEGOCIACION €M
PROMNECTOS

(NSP) (3 dias, 24 horas,
24 PDUS)

DESPUES DEL CURSO

Habra adquirido una visién de las
posibilidades de la influencia en las
relaciones entre individuos.

Mejorard las capacidades y habilidades
relacionales e influenciadoras.
Multiplicar4 su conciencia influenciadora.
Conocerd, reconoceray utilizara
Herramientas y tacticas de gestién de
influencias.

Sabra cémo afrontar y gestionar procesos
negociadores

METODO DE enNserAZA

Eminentemente practica, dinamica e
interactiva. Combina Casos, Ejercicios,
Videos, Debates, Reflexiones y Anécdotas.
Basada en la experiencia y vision de
Gestores de Alta Direccién en Compainiias
nacionales y multinacionales.
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PROIECT TR TAGETIE T

Encuentre las respuestas a: ¢ COmo
construir relaciones negociadoras
fructiferas?, ¢ Como desarrollar acuerdos
beneficiosos?, etc...

En nuestro seminario reconocera, descubrira
y potenciara sus mejores cualidades
negociadoras a través de experiencias y
casos que le permitiran elevar sus
conocimientos y sus habilidades de
negociacion.

TETAS

Concepto de Negociacion.

La construccion de reglas negociadoras
Bases de construccion de acuerdos
eficaces

Sistema Némesis de preparacion de
negociaciones

Herramientas de construccion de poderes
Persuasion y comunicacion negociadora
Tacticas, poderes y contrapoderes
Gestion de situaciones conflictivas
Busqueda de soluciones negociadas

DIRIGIDO A

Cualquier persona involucrada en los
proyectos que desee adquirir conocimientos
y habilidades de negociacion (Alta Direccion,
Responsables funcionales, Jefes de
proyectos....)

v v r M
¢/ Golfo de Salénica, 27, 12 planta WWW.GreenlightPM.com 0434913441285  [0id !}&We“ :
28033 Madrid, Espafa GreenlightPM@GreenlightPM.com : +34 91 141 2076 Inﬁg“e“



